LA REPUBLICA - wviwv.larepliblicalco - JUEVES §

EE.UU. MICROSOFT, APPLE, CISCO, GOOGLE Y GENERAL ELECTRIC TIENEN MAS DE 25% DE LAS RESERVAS

Ante la indecision de la Fed, empresas
ejercen cautela y acumulan su efectivo

BOGOTA_ Ante un panorama in- 7 ;
cierto, en especial a la espera de i

las decisiones de la Reserva Fe-
deral, las empresas americanas,
yenciertamedidalaslatinas, es-

Actividad de compras por sector en Latinoamérica
Cifras del valor en millones de délares
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acaparamiento dedineroeslain-
certidumbre ante el cambio de
politica monetaria de la Reserva
Federal (Fed) ya que los empre-
sarios semostraron preocupados
ante una reduccion en la activi-
dad econdmica que se traduciria
en menores ingresos para las
compaiiias. El decano de econo-
miadela Universidad del Externa-
do de Colombia, Mauricio Pérez
agrego que la politica fiscal del
pais norteamericano, que inclu-
yevariosrecortesalpresupuesto
del gobierna, también podria re-
generar este mismo efecto.

Pero el fenomeno no esta con-
tenido en Estados Unidos ya que
las empresas latinoamericanas
también han pensado dos veces
antesdeinvertir. Seganunrepor-
tedelafirma MergerMarket,laac-
tividad de adquisiciones y fusio-
nes en la region se ha reducido
casi a la mitad en el primer se-
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mestre del afio frente al mismo
periodo del afio pasado.

En los primeros tres meses de
esteario,lascomprasyfusionesde
la region alcanzaron US$36.600
millones frentea US$68.700millo-
nesen2012,ademéslabajaenesta
actividad se dio en casi todos los
sectores como energia, mineria y
utilidades que cayo 44,7%, consu-
mo e industrias y quimicos.

Sin embargo, esta caida en las
actividades de comprapodriaser
una oportunidad perdida. El vi-
cerrector del Cesa, Henry
Bradford, aseguré que cuando
hay una crisis y las valuaciones
delas empresas bajan, ese podria
ser el mejor momento para ex-
pandirse en ¢l mercaco.
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DECANO DE ECONOMIA DE LA U, DEL EXTERNADC
“Este es un problema de accion
colectiva ya que cuando unas
empresas tienen un cambio

de perspectiva y se curan en
salud, otras les siguen”.
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HENRY BRADFORD

VICERECTORS DEL CESA

“En general no hay problema
con que las companias
mantengan cuentas de ahorro,
pero es mds rentable tener el
efectivo en otras inversiones".
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De reconocimiento por el Triangulo Norte: El Salvador

Hasta ahora es claro que lo de-
sarrolladoen GuatemalayHondu-
ras noha sido de avanzada, en re-
lacion con las ventajas que el TLC
estudiadobrinda alos Estadosin-
volucrados. Esta semana el ana-
lisisgiraentornoaElSalvador. En
las siguientes lineas se hard una
revision de como esta la relacion
bilateral con el pequeno pais cen-
troamericano y sila mas recien-
te legislacion comercial ha bene-
ficiado en algo el dialogo entre
ambos actores latinoamericanos.

Inicialmente, espertinenteuna
minima contextualizacién. El Sal-
vador es un pais de inica costa en
el Océano Pacifico, a diferencia de
sus socios del Tridngulo Norte,
quienes poseen doble salida al
mar. Su poblacion gira alrededor
de los 6 millones de habitantes,
quienes viven en poco mas de
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20.000 kilometros cuadrados de
superficie. Como se evidencia, se
trata de un pais de tamano redu-
cido, pero que araiz de su ubica-
cién podria ser aprovechado para
consolidarla presencia del siste-
ma productivo colombiano en
Centroamérica continental, e in-
cluso Norteamérica.

En la actualidad de algan
avance se puede hablar, puesto
quelapresenciade firmas colom-
bianas en El Salvador esunarea-
lidad. A manera de inventario
puede listarse que companias

como Avianca, Bancolombia,
constructora Cusezar, EPM, y los
grupos Aval, Fanalea, EMI, Carva-
jal, Suray Decameron, entre otras,
estan ya instaladas, valiéndose
de las posibles maniobras de in-
ternacionalizacion existentes.
Algunas estrategias parallegara
esemercadohansidoadquisicio-
nes; en otros casos se ha visto
c6mo las empresas se fusionan
o0 alcanzan acuerdos para trans-
ferencia de tecnologia. Lo real es
que a pesar del tamano del pais,
esto no ha sido inconveniente
para comprender su valor.

A diferencia de Honduras, y
lamismanaciéon guatemalteca, el
Salvador ha sabido leerse como
un centro de operaciones ntil
parallegarle directamente atoda
laregién centroamericana, pero
también a los Estados Unidos;

dadoqueal considerarse su prin-
cipal socio comercial, es posible
aprovecharse de los beneficios
del abanico de acuerdos que El
Salvadorhanegociado parallegar
alli conproducciéon que conserve
las normas de origen estableci-
das en su normatividad.

Ahora bien, en diversos esce-
narios se ha discutido un tema
puntual que debe corregirse
pronto. Al analizar el universo
arancelario negociado y las posi-
bilidades de desgravacion y des-
regulacion entre Colombia y las
naciones del Triangulo Norte, es
facil notar que precisamente con
El Salvador hubo la menor canti-
dad de beneficios al aparato pro-
ductivo nacional. No en vano el
ministro Sergio Diaz-Granados se
ha pronunciado sobre la necesi-
dad deretornar el acuerdoy ana-

' Los impulsores
| de la actividad de
adquisiciones

nes y fusiones de Latinoa-

meérica el sector de los servi-
cios financierps sobresalid por el
aurmento de 112,3% en el valor
de las transadciones. Segun el es-
tudio realizada por MergerMarket,
la compra de|Provida Internacio-
nal por parte|de Metfife por
US$2.000 millones y la compra
de las operadjones panamenas
de Hsbc por parte de Bancolom-
bia por US52{100 millones ayuda-
ron al aumenfo en la actividad
del
mayo

En el mercado de adquisicio-
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el de fin

lizar una propable modificacion
que faciliteun fortalecimiento del
didlogo bilateral. Esalgoenloque,
inclusive, losimismos salvadore-
fios estan dejacuerdo. El minis-
trode economia, ArmandoFlores,
ya ha hecho también alusién ala
necesidad de|optimizar el acuer-
do, pues se sigue visualizando
como desaprovechado.

El Salvador es un pais impor-
tador. Su balanza comercial esta
lejos de nivelarse. Especifica-
mente con Colombiatuvounare-
laci6n altamente deficitaria. Las
ventas nacionales a ese mercado
(2012), aunqueinferioresalashe-
chas en 2011, fueron de U$66.5

esun deshalance que atiin esti por
aprovecharse a plenitud.



