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Especial / Guia del exportador

¢Como tomar la mejor decision?

Los costos relacionados con el transporte y la eficiencia del servicio son algunos de
los factores que se deben tener en cuenta para elegir un 6ptimo puerto o zona franca.

0S empresarios que
L quieran ver que sus

productos lleguen a
mercados internacionales,
deben cumplir una serie de
pasos, entre ellos, evaluar
por qué puerto o zona fran-
ca (ZF) es mas conveniente
IMOVer sus mercancias.

Esto es clave para cual-
quier exportador porque
aqui esta contemplada la
parte logistica, que tiene
que ver con aspectos relacio-
nados al manejo fisico de
los bienes como son trans-
porte, almacenaje, embar-
que, envase y embalaje.

El comerciante debe defi-
nir también cémo manejard
fisicamente su producto,
procurando que el mismo
llegue al destino en buenas
condiciones, en el menor
tiempo posible, al minimo
costo y con la mayor seguri-
dad, para obtener los mejo-
res resultados.

Ahorros

Elegir el puerto o la ZF
mds indicada es importante
en cualquier proceso expor-
tador, porque ello implica
ahorros tanto de dinero
como de tiempo para la em-
presa que estd enviando sus
articulos al exterior.

Para Andrés Camacho,
docente de la facultad de
economia, de la Universi-
dad Externado de Colom-
bia, “el exportador debe te-
ner en cuenta: los costos de
transporte hasta el puerto o
ZF escogida; laeficienciade
estos en los procesos de des-
embarque y la entrega de
productos; la distancia des-
deel puerto o ZF hastael dis-
tribuidor de los bienes ex-
portados”.

Entre tanto, Jaime Alber-
to Renddn, docente de la fa-
cultad de Ciencias Econémi-
casySociales dela Universi-
dad de La Salle, al respecto
considera: “El exportador
debe tener en cuenta la dis-
tancia al puerto o ZF desde
el sitio de produccién, esto
es importante porque de
ella dependen otros elemen-
tos logisticos que influiran
sobre el costo final de trans-
porte, asi como el tiempo de
entrega de la mercancia”.

Agrega, que ala distancia
se suman otros elementos
como djsponibilidad de,
transporte, vias, atencionlo-,
gistica, entre ofras.

La seleccién de alguno de

Los empresarios que recurren a una ZF encuentran las ventajas relacionadas con el régimen franco en materia tributaria y aduanera. Cortesia: Palmaseca

estos modos para distribuir
sus géneros depende del
tipo de producto que vayaa
movilizar, considera Juan
Carrillo, profesor de la facul-
tad de Administracién de la
Universidad de los Andes.

Si se trata de una ZF las
consideraciones son distin-
tas, indica Carrillo, porque
por una parte depende tam-
bién del producto, perovaa
ser importante la localiza-
cién de la ZF conrespecto al
puerto de embarque.

Instrumentos
esenciales

Ademds de los costos,
otros aspectos a evaluar por
parte del exportador al mo-
mento de enviar sus produc-
tos fuera del pafs son: Con-
tar con acuerdos o TLC lo
cual se convierte en un ins-
trumento esencial para dis-
poner de incentivos alas ex-
portaciones; contemplar la
normativa aduanera del
pais destino.

Considerar las disposicio-
nes fitosanitarias, técnicas
y de uso de insumos en los
diferentes bienes y las nor-
mas para su cumplimiento;
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ANTES DE LA
REALIZACION DE
OPERACIONES.

tener claridad sobre las for-
mas de entrega de los pro-
ductos, sise hace enla fabri-
ca, en el destino o en alguno
delos puertos, dice Renddn.

Es importante conocer a
fondo los mercados desti-
no, y asiresponder a las ne-
cesidades de los diferentes
tipos de consumidores.

Lalogistica de transporte
es otro punto a tener presen-
te, porque segtn Carrillo:
“No es s6lo escoger el medio
de transporte mas barato.
Muchas veces es mas impor-
tante la seguridad o la pron-
titud”,

Asi como el tiempo de en-
trega de los productos expor-
tados al cliente final, la cali-
dad con la que llega el pro-
ducto al comprador, el volu-
men o niimero de articulos
que deben llegar al destino
que concuerde con la canti-
dad que van a comprar los
consumidores (la deman-
da), anota Camacho.

Beneficios del
régimen franco

Los exportadores que
quieran utilizar una zona
franca (ZF) para distribuir
sus Hroductos al mercadoin-
ternacional tienen varios be-
neficios si emplean un drea
geogréafica de estas caracte-
risticas.

Teniendo en cuenta lo
mencionado anteriormente-
Ayda Mercedes Angulo
Soto, directora de operacio-
nes de la Zona Franca Pal-
maseca s.3, sefiala que los
empresarios que recurren a
una ZF encuentran las ven-
tajas del régimen franco en
materia tributariay aduane-

~ Ia para.que sus costos de

produccién permitan que el
producto final obtenido lle-
gue a mercados externos

con precios competitivos.
Deigual manera, este me-
canismo les permite incor-
porar en sus bienes finales,
el valor agregado nacional
que les conceda obtener ori-

gen colombiano y asf llegar
libre de arancel a otros pai-
ses con los cuales tengamos
acuerdo comercial.

Angulo recomienda tam-
bién que consulten previo a

la realizacién de sus opera-
ciones, los requisitos y exi-
gencias normativas a la luz
del régimen franco, para
que se logre un mayor apro-
vechamiento de este y se
eviten reprocesos en mate-
ria logistica.
Asuvezlaexpertarecuer-
da que las ZF son platafor-
mas de distribuci6n interna-
cional, ental sentido son es-
cenarios propicios para lle-
gar a mercados externos de
una manera competitiva,
mediante la creacién de es-
trategias conjuntas con ter-
ceros, tales como la consoli-
dacién de carga para su en-
vio aun mismo destino, opti-
mizando la cadena de distri-
bucién logistica, lo que re-
presenta menores costos en
todala operacion.
Igualmente resalta que se
establezcan encadenamien-
tos productivos enla ZF, in-
tegrando a todos los eslabo-
nes de la cadena hacia ade-
lante y hacia atras, logran-
do menores costos, entrega
oportuna de mercancias y
disponibilidad de producto.
Y algo importante, que con-
sulten la normatividad
aduanera y restricciones.

EL COMERCIOEXTERIOR

COMIENZA EN LA ZONA DE PRIVILEGIOS
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ubicadas en la region suroccidente del pais.

Y muchos pnw!egros mas para ofrecerie!
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