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En Bogota, el inventario de oficinas
clase A crecio 57% en cinco anos

:Cémo esta el ciclo del mercado?

"CONSTRUCCION. LA
CAPITAL SE UBICO EN EL
SEGUNDO LUGAR DE LOS
MERCADOS MAS GRANDES
DE OFICINAS PREMIUM EN
SUDAMERICA CON 167
METROS CUADRADOS POR
CADA 1.000 HABITANTES

BOGOTA
Enelrankingdelosmercados
mas grandes de oficinas pre-
mium en Surameérica, Bogota
ocupb el segundo puestogracias
a que tiene 167 metros cuadra-
dos de este tipo de construccio-
nes por cada 1.000 habitantes,
de acuerdo al més reciente es-
tudio de Cushman & Wakefield.
A suvez, en la capital colombia-
na, “elinventario de oficinas cla-
se A (premium) registr6 un cre-
cimiento de 57% en los Gltimos
cincoafios”, dijo Andrea Duque,
responsablede Investigacién de
Mercado de Cushman & Wake-
field Colombia.

Esto permite afirmar que Bo-
gotd sigue consolidandose
como lider en el mercado de
oficinas premium, es decir de
espacios que tengan altas espe-
cificacionestécnicasydesegu-
ridad, con antigiiedad entre
cero y 10 afios; con plantas de
1.000 m2 a 1.500 m2; de entre
una y cuatro oficinas por piso;
alturas hasta de 2,70 metros,
poseedoras o en proceso de
certificaciones de sostenibili-
dad y ambiental como ‘Leed’ o
‘Aqua’ yubicados en zonas con
facilidad de acceso y vias.

A pesar del buen momento
por el que estd pasando este

mercado en Bogota atin esta le--

jos del primer puesto, que fue
para Santiago de Chile con un
ratio de 234. Mientras que en
la investigacién esti Lima en el
tercer lugar con 161 (ratio), se-
guido de Sdo Paulo con 151 y
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Buenos Aires esta en el puesto
mas bajo con 96. Vale la pena
destacarquelafirmaparapoder
dimensionarel tamafio del mer-
cado de oficinas de cadauna de
las ciudades, calcula el ratio de
metros cuadrados de oficinas
por cada 1.000 habitantes.
Juan CarlosDelgado, country
manager de Cushman & Wake-
field Colombia, difo que estetipo

® Bogotd muestra un desarrollo similar a Lima

Elinventario de oficinas clase A registré un

en los Ultimos cinco anos

de estudios permiten que las
empresas sigan buscando am-
pliar sus oficinas y ademaés, co-
nozean las ventajas y la oferta
que podrian encontrar enlas di-
ferentes ciudades.
Conbaseenello, Stefano Far-
né, directordel Observatoriode
Mercado de Trabajoyseguridad
Social de la Universidad Exter-
nado de Colombia, explicé que

De acuerdo a Cushman & Wakefield , “Buenos Aires se encuentra
en un estado de renta elevada con un promedio de U5533
m2/mes, que se preserva en parte por el reducido tamario del
inventario de oficinas Premium’, mientras que Bogota presenta
rentas estables y en algunos casos en caida, con un promedio de
US$20,2 m2/mes que son ideales para inquilinos que deben
renovar sus contratos, que estan buscando propiedades para
alquilar, ampliar sus oficinas o trasladarse. Y Santiago cuenta con
una renta promedio de US$ 19,5 m2/mes.

mas alld de tener una oferta
considerable de oficinas, “las
empresasrequieren de disposi-
cién de capital humano prepa-
rado, infraestructura, disponi-
bilidad de todos los servicios,
acceso desde el exterior y otra
serie de variables que van mas
alla del espacio fisico”.

A su vez, Farné dijo que los
empresarios antes de decidir si
unlugaresatractivoono, tienen
en cuenta las reformas tributa-
rias. El experto también subra-
y6 que es importante que el go-
bierno le garantice a los
inversionistas, tanto locales
como extranjeros, que las poli-
ticas adoptadas seran manteni-
das por varios afios.

Delgado coincidi6 con Far-
né, ya que asegurd que para
que Bogot4 contintie consoli-
dandose como lider del merca-
do de oficinas premium debe-
ria “dar mayores facilidades a
las empresas paraque encuen-
tren a Colombia como un des-
tino atractivo a la hora de in-
vertir. La confianza en el
gobierno también es funda-
mental en estos casos”.

Cushman & Wakefield resalto
queeste tipo de estudios permi-
ten conocer la cantidad de edi-
ficios de oficinas que tiene una
ciudad, lo cual sirve para me-
diryentenderlacantidad dein-
versién en activos de largo pla-
z0 que tiene cada pais.

= PAOLA ANDREA VARGAS RUBIO
\ pvargas@larepublica.com.co

Juan Carlos
Delgado
CM de Cushman &

Wakefield Colombia
“El resultado alcanzado
por Colombia se debe a los
nuevos fondos y
desarrolladores del
mercado que estdn dando
al pais mejores opciones
con altos estdndares”.

Stefano
Farné

Director Observatorio
de la U. Externado

“Las empresas deciden
que un mercado es
atractivo o no con base a
diferentes factores como
reformas tributarias,
infraestructura y capital
humano”.

234

METROS CUADRADOS DE OFICINAS
PREMIUM POR CADA 1.000
HABITANTES TIENE SANTIAGO,
POR ESO ESTA EN PRIMER LUGAR.

Siganos en:

www.larepublica.co
Con la entrevista al presidente de General
Motors.

TECNOLOGIA. MOSTRARA NUEVA MARCA EN FILBO

Legis se renueva
e invertira $11.000
millones este aino

BOGOTA
Cada vez son més las fir-
mas que trabajan con la tec-
nologia como aliada para
adaptarse a las nuevas necesi-
dades de sus clientes. Una de
ellas es Legis, compaiiia lide-
rada por José Antonio Currea,
quien le conté a LR en qué
consiste esta nueva apuestay
qué esperan para 2019.

LEn qué consiste el cambio
de la marca?

Ahora el nombre de Legis va
en mindasculas, lo que signifi-
ca cercania, fluidez y es amiga-
ble en el entorno digital, y su
simbolo es una evolucién del
libro contenedor actual, ha-
ciéndolo méis moderno y ubi-
candolosolo enlaparteinferior
para transmitir un mensaje que
abrelasfronteras. También ten-
dremos un azul mas vive que
ratifique potencia. -

iPor qué apostarle a esto?

v

David Oyuela/LR
José Antonio Currea, gerente ge-
neral de Legis.

Queremos que nuestros
clientes y las nuevas genera-
ciones estén con nosotros y
se acompafien de conteni-
dos profesionales y en nue-
vos formatos.

Inversién de MiPyme en nuevas tecnologias

Seguin datos de la Asociacién Colombiana de Micro, Pequerios y
Medianos Empresarios (Acopi), con corte al dltimo trimestre del
afio pasado, 22% de la inversion que realizaron las MiPyme en el
pais fue destinada a nuevas tecnologias. Por tamafo de empre-
sas, las micro destinaron 15% a este segmento, seguido de las
pequenas que invirtieron 29% y las grandes con 33%. El gremio
destacé que de 32% de las empresas que manifestaron realizar
inversiones, solo 20% de estas se destind algtin recurso para’

actividades innovadoras.

;Cuéntos suscriptores tie-
nen ahora?

Actualmente Legis tiene cer-
ca de 20.000 suscriptores y en-
tre las expectativas que tene-
mos para este afio es que ese
nimero aumente 20%.

JQué inversiones tienen
para este afio?

En afios atras llevamos in-
versiones  superiores a
$12.000 millones y este afio
estamos invirtiendo cerca de
$11.000 millones.

A qué se destinarén?

Parte de ella ira a branding,
inversion tecnolégicayenaper-
tura de dos tiendas en el pais.

;Cufintas tiendas tienen?
Tenemos 17 enseisregiones.

¢Cémo le fue en 2018 y qué
esperan este aiio?

Tuvimos crecimiento a dos
digitos y esperamos mantener
la tendencia.

VALERIE CIFUENTES MARTINEZ
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