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COMERCIO EXTERIOR

De nuevo, li Changhua
lo recordaba en el 2008:
para poder vender en
China, hay que comenzar
por hacer un estudio so-
bre lo que cada provincia,
en su correspondiente ta-
mafio, necesita. China es
un pais muy grande y para
llegar a €l, sin miedos, es
mejor dividir el mapa en
las 23 provincias, cinco
(5) regiones auténomas,
cuatro (4) municipalida-
des y dos (2) regiones ad-
ministrativas especiales.
La buena noticia es que,
conociendo las limitacio-
nes de oferta de la canasta
exportadora colombiana
hacia otiente, colombia ha
concentrado sus esfuer-
ZOs en atraer inversidon
china en direccién a, no
solamente 4reas de infra-
estructura, explotacién y
mineria, sino ‘sectores de
talla mundial’, con mayor
valor agregado.

En cuanto a las in-
versiones chinas en co-
lombia, tan solo entre
2009 (cuando se firmé el
acuerdo de promocién y
proteccién reciprocaa las
inversiones —appri- entre
las dos naciones) y 2011,
hubo un incremento del
3.589 por ciento y, aun-
que durante los dltimos
12 afios ha habido fluc-
tuaciones en los flujos
de inversion, la realidad
es que no se ha cautiva-
do aun al capital chino;
ejemplo de ello son los
6 millones de délares in-
vertidos por ese pais en
colombia en €l 2010, ape-
nas un 0,0089 por ciento
de los 70 billones dispo-
nibles. BEn 12 afios china
invirtié 32,51 millones de
doélares, contribuyendo al
0,24 por ciento del total
de la inversién extranjera
directa recibida en co-
lombia.

El paraguas
econdmico
de la China
protege cada
Vez mas a su
poblacién,
que registra ya
altos niveles
de consumo
de productos
importados.
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Los puertos de
Colombia, asf
como el resto
de su infraes-

tructura, de-

: mandaran rapi

Las ciudades
del gigante
asidtico cre-
cen a ritmos
sorprendentes.

LAS CIFRAS

Falta madurez en la
relacién politica entre
las dos naciones, falta
comprensién de Asia y
de China, falta desarro-
llo industrial en nuestro
pais y predomina un
intercambio comercial
perseverante.

Bajo estas condicio-
nes, ha sido sensato el
conducto regular que
Colembia ha trazado
hacia la RPC, prime-
ro un APPRI, luego un
estudio de factibilidad
sobre el impacto que
tendria un TLC para
ambas economias y,
con base en ello, la
posible negociacién y
firma del tratado.

No obstante, si la
politica no mejora y el
desconocimiento sobre
China persiste, las ba-
ses en que se cimiente
un posibte TLC serian
endebles y, probable-
mente, ‘gastariamos’
mas de un lustro nego-
ciando un acuerdo, del
cual se cuestionarian
sus resultados.

Haya o no TLC con
la RPC, Colombia re-

Convencién Colombiana de Supermercados,
Autoservicios y Proveedores del sector.
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MAYORES INFORMES:

quiere de una trans-
formacion productiva
trascendental que la
haga mas competitiva,
a nivel internacional;
infraestructura y tec-
nologia son indispen-
sables.

Las relaciones poli-
ticas y ec#némicas en-
tre Chinaiy los paises
de América Latina se
encuentran en cons-
tante evolucion.

La China ofrece a Go-
lombia [a oportunidad
de aprovechar su posi-
cién como el punto mas
cercano de entrada a
Ameérica del Sur para las
exportaciones e inversio-
nes asiaticas, asi como
las ventajas inherentes
al Acuerdo de Libre Co-
mercio, que reciente-
mente comenzé a regir
con |os Estados Unidos.

La oportunidad esta
sobre el tapete. De-
pendera del gobierno
colombiano tomarla
positivamente o de-
jarla nau*ragar en la
mediocridad, como ha
sucedido en el triste
pasado. ‘
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