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En China, “el contacto perso-
nal vale mas que un contrato”. asi
lo explicaba claramente el sefior Li
Changhua, ex-embajador de la Re-
publica Popular China (RPC) en
Bogot4, en entrevista dada al diario
colombiano Portafolio, hace cuatro
anos. La razén de esta afirmacion:
para que al momento de haber dis-
crepancias exista también un canal
amistoso y confiable de comunica-
cion, con el propdsito de remediar-
las ficilmente.

Y es que desde el pasado mes de
mayo, y con la dltima visita del Pre-
sidente de Colombia, Juan Manucl
Santos a Singapur, Pekin y Shanghai,
asi como sus impotrtantes reuniones
con los dirigentes chinos, esta frase
ha venido dando vueltas y vueltas en
mi cabeza. La diplomacia colombia-
na hacia China ha sido timida, inci~
piente. En contraste, el intercambio
productivo ha dado saltos significati-
vos posicionando al ‘pafs del dragén’
como segundo socio cometcial co-
lombiano. La pregunta es entonces,
chay realmente un escenario favora-
ble para un tratado de libre comercio
(TLC) entre las dos economias?

El contexto de la relacion politica
entre China y Colombia muestra un
panorama en el que hace falta ma-
durar los vinculos que, a pesar de
haberse hecho oficiales hace mas
de treinta afios, no han sido tan
productives como con otros pai-
ses latinoamericanos. Pareciera, sin
embargo, que con este importante
acercamiento personal, el presidcnte
Santos estuviese trazando por pri=._
mera vez una ruta certera hacia un

TLC éritre China y Colombia. Péro;
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lo realmente cierto, como bien lo
han afirmado investigadores en el
tema, es que a colombia le hace falta
enmarcar su relacién con China en
una politica seria donde, por un lado,
haya un conocimiento de Asia y de
China y por el otro sea integral e in-
volucre, ademas de lo obvie -politi-
¢o y econdmico-, aspectos sociales,
culturales, tecnologicos y de mayor
cooperacion.

En ese sentido, aplaudo con gran
emocién la reciente firma de varios
convenios entre las dos naciones.
Asimismo, la iniciativa de fortalecer
la presencia diplomatica colombiana

+.enla RPC, 2 través de la apertura de

Tras calcular los valo-
res del indice de Venta-
ja Comparativa Relativa
(RCA) y de Comercio In-
tra-industria (ITT) para am-
bas naciones entre 1980 y
2010, se logré demostrar
que las economias colom-
bianay china son comple-
mentarias y habria mayor
creacion que diversion de
comercio con la negocia-
cién y firma de un TLC.

Nuevamente, este re-
sultado no sorprende si
recordamos que, incluso
en un informe de Anélisis
Comparativo de Econo-
mia y Comercio Exterior
Sino-Colombiano publi-
cado por el Ministerio
de Comercio, Industria y
Turismo en el afio 2003
en el que se analizaba,
entre otros, el Indice de
Balanza Comercial Rela-
tiva (IBCR), se demostro

que “la oferta exportable
colombiana es comple-
meniaria con la demanda
china”, al tiempo que “la
oferta exportable china
es complementaria con
la demanda colombiana”,
enumerando los produc-
tos respectivos.

Evidentemente, las eco-
nomias del mundo seguiran
gravitando hacia el Pacifico
y concentrandose en direc-
cién a la China.

Y es que, en épocas de
crisis en las que Estados
Unidos y la Unién Eurcpea
luchan por conservar sus
economias a flote, ja quién
no le gustaria estar aso-
ciado con un pais que ha
mantenide un crecimiento
del PIB cercano a los dos
digitos y ha servido ade-
mas como ejemplo de de-
sarrollo y transformacion
industrial?

En promedio,
entre el afio
2000 y 2011, las
exportaciones
colombianas a
China crecieron
anualmente en
un 62,73%.

un consulado adicional en Shanghax. s

‘Hste es un gran

lecimiento de la relacién con los
asiaticos. Nos queda confiar en que
esta decision dé verdaderas muestras
de seriedad, y para ello, el trabajo de
los funcionarios oficiales debe partir
de un conocimiento sustancial de la
cultura, idioma, economia y forma
de hacer negocios en China. A mi
modo de ver, estas son condiciones
‘impajatitables’, como se dice en Co-
lombia, para promover ese contacto

personal de manera fluida y estable.

Y aunque esta visita, y en especial

el anuncio de la posibilidad de nego-

ciar un tratado de esta envergadura
con la RPC, generd todo tipo de
controversias en colombia, las cifras

de comercio ¢ inversidn entre los
dos paises durante los dltimos doce

afios muestran que el acercamiento
econdmico se hene dando de mane-
ra natural, casi gravitacionalmente.

Luego de una investigacion exhaus-
tiva, y sin mayores sorpresas, encontré
que entre los Jnos 2000y 2011, el in-
tercambio comercial sino-colombiano
aumentd en 2,672 por clento, al pasar
de 348 millones de dolaresm, en el afio
2000 a 9,655 mxlloncs de dolares, en
2011. De estas ciftas deducimos que
las importaciones colombianas cre-
cieron en un 2.303 por ciento, y sus
exportaciones hacia el gigante asidtico
se incrementaron en 6.685 por ciento.
Los niimeros son reveladores: al con-
trario de lo que muchos creen, han
sido las ventas colombianas a china
durante los dltimos doce afios, las que
han jalonado el acercamiento y, muy
gradualmcnté, reduciendo en forma
modesta la brecha comercial que, qui-
z4s, siempre éusura a favor de la RPC.

En promcdm, entre el afio 2000
y 2011, las expottaciones colombia-
nas 2 China crecieron anualmente en
un 62,73 por ciento y sus importa-
ciones en un 35,56 por ciento. Esto
parecetia Lmlnbién favorable para el
pais que es puerta de Sur América.
Trrefutable es, sin embargo, que Co-
lombia vende principalmente a Chi-
na productos primarios —petroleo,
carboén, ferroniquel, entre otros-,
y le compra intermedios o de alta
tecnologfa, manteniendo en valores
un déficit comercial muy arduo de
reducir. w




