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TELECOMUNICACIONES. EL
NUEVO PRESIDENTE DE LA
EMPRESA DISTRITAL DE
COMUNICACIONES AFIRMO
QUE SU FOCO ESTA EN LA
OPERACION DE BOGOTA Y
EN EL DESARROLLO DE LA
FIBRA OPTICA

BOGOTA

Esta semana se anunci6 a
Sergio Gonzilez Guzmé#n como
nuevo presidente de la Empre-
sa de Telecomunicaciones de Bo-
gotd (ETB), quien afirmé que la
compafifa no se vendera y que
se centrara en generarle valor
y mejorar los servicios que ya
tiene la firma estatal en la capi-
tal del pais.

Gonzalez llegb a ocupar el
cargo que desempefiaba Jorge
Castellanos Ruedadesde 2016,
quien habia asegurado que en-
tregaunacompaiflia sanaypre-
paradaparacompetir, pasando
de estaralborde del colapso fi-
nanciero a ser una empresa
viable.

Cabe recordar que también
afinales del mes pasado confor-
maron su Junta Directiva con
el fin de mejorar el rendimien-
to de la compaiiia. Esta esta in-
tegrada por Rafael Orduz Medi-
na, Maria Carolina Durén,
Ignacio Pombo Villar, Fernan-
do Quintero, Giovanni Palma,
Mario Pacheco, y Sylvia Escovar
Gomez.

¢,Coémo recibe la ETB?

Conozco las cifras que estan
publicadas, peroacabodellegar
por lo que no he tenido tiempo
para sentarme con los equipos
de trabajo y lo que veo es una
empresasanafinancieramente.
Hay conquétrabajaryesoesim-
portante.

iCudles sonlosretos que tie-
ne como nuevo presidente?

El objetivo que tenemos o
que tengo yo como presiden-
te, en los proximos cuatro
afios, es buscar la mejor ma-
nera de crearle valor a la em-
presa, ese es el objetivo prin-
cipal, con los activos que tiene
la empresa.

Elprincipal activo devalores
lafibra que se ha desplegadoen
Bogota. La estrategia que quie-
ro plantear es una a largo pla-
zo bajo un escenario de no ven-
der la empresa.

(Porquénovenderanla ETB?

Porque es nuestro objetivo.
El Distrito tiene 88% y 12% esta
en manos de los fondos, eso se
mantendra, no hay ningiin pro-
yecto o plan para cambiar esa
composicion. El iinico proyec-
to que hay es crearle valorala
empresa,alosaccionistasyalos
. empleados.

iCuantos clientes tienen en
la ETB?

Puedo hablar de banda an-
cha. A tercer trimestre del afio
pasado ETB tenia cerca de 30%
del mercado de la capital del
pais, que eslaciudad que agre-
gamaéas de 25% del Producto In-
terno Bruto (PIB) nacional, por
lo que todos quieren estar aca
ylaventaja competitiva es que
ETBes el operador mas antiguo
que tiene la ciudad y tiene el
despliegue de fibra.

;Cusdles son los planes de la
compaiiia para el desarrollo de
los servicios méviles?

En el tema de méviles o ce-
lulares, mas que un negocio de
lineas es un negocio de capaci-
dad de datos porque lo deman-
dan los usuarios actualmente
es conectividad.

Ahora que la entidad tiene
una mejor situacién financie-
ra jhan pensado en expandir-
se?

Yo no lo tengo en el radar.
Queremos centrarnos en Bogo-
ta, que es suficiente para man-
tenerlasostenibilidad del nego-
cio de la ETB.

4Cudles seran los pilares de
su estrategia?

Tenemos cuatro frentes de
trabajo con los que esperamos
darle un mayor valor a la com-
pafiia estatal.

El primero es potencializar
los negocios actuales de ETB,
pues no hay empresas que le
puedan competir.

El segundo es el servicio al
cliente, quenoessolounretode
la empresa, sino de todos los
empleados.

El tercero es el desarrollo de
la fibra 6ptica, pues tiene una
mayor capacidad ala que se uti-
liza actualmente y encontrar
co6mo monetizar ese activo por-
que se hizo una gran inversion
en ella.

El cuarto y altimo frente se
centra en que ETB se convierta
en el aliado estratégico del Dis-
trito para todos sus proyectos de
transformacién digital paraque
Bogota sea una ciudad inteli-
gente.

Pronto se iniciari el proceso
desubasta de espectro paratec-
nologia 5G, ;han pensado en
participar en esto en una pro-
xima subasta?

Esoesalgoqueanalizaremos
y por eso hablo desde el primer
foco de potencializar los nego-
cios actuales.

;{Como esti el sector de las
telecomunicaciones en el pais?

La industria de telecomuni-
caciones en términos reales no
ha crecido en los Gltimos cinco
afos. Elgranretodelaindustria
esta centrado en generar capa-
cidades porque es lo que esta
demandando el usuario.
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“Nuestro enfoque no es el de vender
ETB, sino de darle valor a la compania™

“No es momento de vender la ETB, ya se
intentd y se devalué. Sin embargo, ahora

estd mejor y a futuro debe pensar en

conseguir algunos socios
internacionales”,

Escanee con su
celular para
escuchar la

entrevista con
Gonzélez.

Sergio
Gonzélez
Guzman,

nuevo

presidente
de ETB

Pierre Ancines

Claro tiene un pleito
con la ETB desde
hace 15 afos por
$400.000 millones

Entre los diversos pleitos que
tiene la Empresa de Telecomuni-
caciones de Bogotd, esta el de
Claro que se remonta a una
discusién de hace masde 15
anos, por el que la compania
de América Mévil le debe a la
estatal mas de $400.000
millones, “pero son pleitos
eternos’, segun afirmo Caste-
llanos, el expresidente de ETB,
en una entrevista con LR. En
ese momento también expreso
que la suma de los principales
pleitos en contra de la compa-
fifa no superan $500.000
millones y no ponen en riesgo
la supervivencia de ETB.

POR CIENTO ES LA PARTICIPACION
DE MERCADO QUETIENE LA ETB EN

EL NEGOCIO DE LA CAPITAL DEL
PAIS SEGUN SU NUEVO GERENTE.
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Con las posibilidad que tiene Gapital Salud
de volvera afliar usuarios.

SUBSIDIOS DE MI CASA YA .
Y SEMILLERQ DE PROPIETARIOS 2
ASEGURADOS HASTA EL 2025.
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