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ES IMPORTANTE M ADRESZ LOS LIDERES
PUNTOS CLAVE HERE PUNTOS CLAVE
1M: -Valerse de la persuasién para cambiar el «El éxito institucional a largo plazo depende
:_-,._E':“"“‘ comportamiento de otra persona no exige Mank de un liderazgo de calidad.
— @ un esfuerzo descomunal. ..,;-,-_.:.'.';,!;_En +La cultura de lideres favorece la organizacion.
T e LO QUE APRENDERA = LO QUE APRENDERA
STEVE MARTIN °|  -Qué estrategias éticas puede usar para MARK MILLER *| «Por qué su organizacion necesita lideres
ZZ&’S‘SE,SC"M cambiar la conducta de las personas. EEEFEEFJ G fuertes.
CONOZCA LA EVOLUCION DEL DERECHO COMERCIAL
L ERADD BOGOTA_La economiademerca- deria,ensentidorestringido, mas
PAGS. 684 do es la que actualmente rige alos estatutos de proteccion del
en la mayoria de los paises y mismo, como son de la compe-
también es la que ha creado el tencia desleal y el de las prac-
getabstract marco regulatorio para que la ticas restrictivas, la realidad es

sociedad de consumo tome las
decisiones originando un nue-
vo concepto que es el del “de-
recho de mercado”.

Esta idea es la que desarro-
llan los autores Sail Sotomon-
te e Ingrid Soraya Ortiz en el
libro Del derecho comercial
al derecho del mercado,
publicado por la Uni-
versidad Externado de
Colombia.

En este texto se
explica que “si
bien, originalmente
el concepto de
"derechodelmer-
* cado’ correspon-

SIGANOS EN:
www.larepublica.co

Con el informe sabre la
proyeccion de ventas de vi-
viendas de Camacol.

que la generalizacion de la ac-
tividad comercial y la accion del

| TECNOLOGIA

| LA GUERRA
CIBERNETICA

PUNTOS CLAVE

«Este libro hurga en las
implicaciones de corno las
capacidades basadas en
internet afectan a la violencia, el
sabotaje y el espionaje.

«Cudles son las vias de las
empresas para atajar la
exageracion que rodeaa la
guerra cibernética.

LO QUE APRENDERA

«Coémo afectan los ciberatagues
al sabotaje y al espionaje.

«Qué deben hacer los gobiernos
en lugar de centrarse en tomar
la ofensiva en los ciberataques.
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' THOMAS

mercado sobre todas las areas RID
conducen a que el concepto sus- A i
tituya toda la nomenclatura tra- =
dicional”.

Alabordarestarealidad juri- ECONOMIA

dica, losautores decidieron ha-
cer una tabla de contenido en
la que se hacen reflexiones so-
bre la responsabilidad de la
ruptura injustificada de la ne-
gociacion; evaltian la naturale-
za juridica de la prestacion del
contrato de agencia comercial
del Codigo de Comercio, entre
otros temas.

Loslectores podranhacerun
recorrido por la evolucion del
derecho comercial y aprender
comolaregulacion delmercado
fue absorbida por el mismo.

' DISTRIBUCION
DE INGRESOS

PUNTOS CLAVE
-La desigualdad es un tema
fundamental en la historia de la
humanidad.

«James K. Galbraith defiende la
necesidad de recurrir al pasado
y reconsiderar las ideas sobre la
desigualdad.

LO QUE APRENDERA

-Por qué es importante
monitorear y controlar [os

GABRIEL FORERO OLIVERDS - :
S hoFoeii0 mve[egs de gesigualdad en todos
#DerechoDeMercado los paises.

INNOVACION

LOS TRABAJOS QUE
HAY QUE HACER

PUNTOS CLAVE }

sLos productos y servicios de mayor

demanda permiten a los consumidores

realizar trabajos esenciales. ‘
LO QUE APRENDERA |

VARIOS AUTORES |

. 5 |os j . MARTA LUCIA
i Por qué los ‘trabajos que hay que hacer

PAGS. 724 ayudan a crear nuevos productos.

«Como se ha analizado la
desigualdad en la econcmia de

5. DEL HOMBRE EDITORES!
EBOOK.

COMERCIO | una sociedad.

LA MISTICA
POR EL CLIENTE | BEHGUALBAE
PUNTOS CLAVE l ____‘7""3’

-Las estrategias de segmentacion de clientes ===
brindan grandes oportunidades de A
rentabilidad a las companias. e e

LO QUE APRENDERA GALBRAITH A Sitpnng

-Los retos del Grupo Colpatria durante su { DEUSTO e

& l PAGS. 224
transformacion.



