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TECNOLOGIA
LA FALSA ILUSION
fell Dr LA RED

- | PUNTOS CLAVE:

-Los originales argumentos de Evgeny
Morozov, académico especialista en estudios
sociales, ofrecen perspectivas estimulantes.
LO QUE USTED APRENDERA: |
-;Cémo identificar el denominado lado
oscuro de la libertad ejercida en internet?

EVGENY MOROZOV
PUBLIC AFFAIRS
PAGS. 432

LUTZ FINGER
OREILLY
I' PAGS. 338

TECNOLOGIA

VEA, PREGUNTE,
MIDA'Y APRENDA

PUNTOS CLAVE:

+He aqui un libro sobre los datos masivos de
las redes sociales que cuenta, con absoluta
claridad y practicidad, qué son.

LO QUE USTED APRENDERA:

+;Como usar las redes sociales para entender
el comportamiento del cliente?

PERSPECTIVAS ACADEMICAS SOBRE LA LEGISLACION

Discusiones contemporaneas
sobre Derecho Econdmico

VARIOS AUTORES
U. EXTERNADQ
PAGS. 248

BOGOTA_ Esta obra de los pro-
fesores del Grupo de Investiga-
cion en Derecho y Economia de
la Universidad Externado de Co-
lombiaes el cuartoresultado de
la Serie de Derecho Econdémi-
co, y se editd gracias al apoyo
de la academia.
Continuando con las publi-
caciones, en las que el Depar-
tamento de Derecho Econémi-
co de la Universidad
Externado de Colombia
pone adisposicién dela
comunidad académi-
calosresultados del
trabajo colectivo
de sus investiga-
dores, contando
en esta ocasion
con un profesor
invitado, sien-
do editado

SIGANOS EN:
asuntoslegales.com.co
Para leer el pleito de mar-
cas que inveolucra 2 la Uni-
versidad Militar.

por la investigadora y docen-
te Constanza Blanco Bardn.

Esta publicacién estuvo
orientada a dar a conocer los
resultados de investigaciones
endiversaslineas, comosonel
behavioral, comportamenta-
lismo o conductismo, median-
te el cual se realiza el analisis
de problemas de derecho eco-
némico con teorias que provie-
nen de la psicologia.

Ademas, se ahonda en te-
mas de estudio del Derecho de
la Competencia en ayudas pu-
blicas; asuntos del Derecho del
Consumo, comoeselcasodela
contraposicion entrelaprotec-
cion de los consumidores y la
libertad de empresa.

También el texto habla sc-
bre el seguimiento al marco
institucional del mercado de
valores enunaspecto especifi-
co de cuél es la eficacia de las
normas en la titularizacién no
hipotecaria.

ALEXIS DAVID POSSO
@AdavidpmoB
#DerechoEcondémico

EDUCACION
DEMASIADO GRANDE
PARA SABERLO

PUNTOS CLAVE:

David Weinberger examina el efecto de
internet en los conceptos tradicionales del
conocimiento y la academia.

LO QUE USTED APRENDERA:

JERRY Z. MULLER +;Qué significa el ser erudito en la era de JERRY Z, MULLER
PRINCETON UP .‘Q RS ; dt_ e dei il PRINCETON UP
PAGS. 240 internet y como se diferencia de antes? PAGS. 240

LABORAL

LO QUE NOS DICEN
LOS NUMEROS

PUNTOS CLAVE:

-El profesor Jerry Z. Muller dice que la
sociedad actual tiene una fijacion métrica, es
decir, una obsesién por medir.

LO QUE USTED APRENDERA:

-iComo las métricas pueden inducir al error y

distorsionar la informacién?

| PAGS. 352

GESTION

TECNOLOGIAY
PAX TECHNICA

PUNTOS CLAVE:

-El profesor de sociologia de la
Universidad de Oxford Philip N.
Howard ofrece una mirada
fascinante al internet de las

| cosas (loT, por sus siglas en

inglés) y considera sus
implicaciones politicas. Incluso
habla de cémo la manera en
que esta conectando al mundo
cambiara la realidad politica.
LO QUE USTED APRENDERA:
-;Como internet de las cosas
puede liberarnos o
encarcelarnos en espacios
como el hogar o la oficina?

PHILIP N.
HOWARD
YALE UP

GESTION

EL ARTE DE

' DECIR NO

PUNTOS CLAVE:

-;Es usted un tapete
profesional? jLa gente lo
empuja constantemente para
que lo ayude? Si es asi, ;qué
puede hacer? Dirijase al autor
Damon Zahariades, cuyo
manual de instrucciones mas
vendido le ofrece técnicas Utiles
para decir que no.

LO QUE USTED APRENDERA:
-;Cémo mantenerse firme,
reclamar su tiempo y energla, y
negarse a ser subestimado en
cualquierentorno (jsin sentirse
culpablet)?

DAMON
ZAHARIADES
PRODUCTIMTY
PAGS. 170




