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Opinion

¢Quién puede derrotar a Petro?

. Escorrectala asevera-
cion de Carlos Fernan-
do Galan que “el ani-
co que puede ganarle

a Petro en segunda vuelta es
Sergio Fajardo”? Hoy las en-
cuestasdan porganadora Pe-
tro contra cualquiera de los
otros candidatos, peroalana-
lizar los posible escenarios,
hay uno en el que el resulta-
doseria distinto.

Dos supuestos del anali-
sis: primero que en las elec-
cionesvotaran unas 20 millo-
nes de personas, es decir 8,2
millones mas delos que lo hi-
cieron en la consultas y, se-
gundo, que Petro ganaria la
primera vuelta con alrede-
dor del 40% de los votos (8
millones).

El escenario que hoy se ve
como el méds probable para
el balotaje es el de Petro con-
tra Gutiérrez. Suponiendo

que este tltimo tenga unos 7
millones de votos (el 35%) y
que los votos en blanco sean
unos 400.000, los otros can-
didatos (Fajardo y Hernan-
dez) tendrian 4,6 millones
de votos. Para donde se va-
yan esos votantes es lo que
definira la segunda vuelta.

En mi anterior columna
mostré como Gutiérrez no
tiene hoy ninguna de las ven-
tajas que tenia Duque en el
2018, en particular que es el
candidato del continuismo
mientras que Duque repre-
sentaba la oposicion a un go-
bierno desgastado. En estas
circunstancias, un supuesto
optimistaes que Gutiérrezlo-
gré atraer el mismo nimero
de votantes que atrajo Du-
que, es decir el 25% de los
que habian votado por Fajar-
doy De la Calle. Petro volve-
ria a atraer al 65% de esos vo-
tantes.

Asi las cosas, Petro gana-
ria con 10,7 millones de vo-
tos frente a 8,5 millones del
candidato del gobierno. Para
que Gutiérrezganara, habria
que voltear totalmente la his-
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El otro escenario,
menos probable
pero no imposible,
es que Sergio
Fajardo tenga éxito
en su remontada

y logre pasar a la
segunda vuelta’.

toria del 2018 y hacer lo que
no logré Duque para atraer
el 65% de los votantes de Fa-
jardo y Hernandez..

El otro escenario, menos
probable pero no imposible,
es que Fajardo tenga éxito en
suremontada y logre pasar a
lasegundavuelta. Para hacer-
lo tiene que atraer el 43% de
quienes no participaron en la
consulta para alcanzar unos
5,8 millones de votos, con
unaminima ventajasobre Gu-

tiérrez que tendria 5,6 millo-
nes (el 28%). Estos mas los de
Hernindez sumarian unos
6,6 millones; ¢para donde se
irfan en la segunda vuelta? -

Se puede suponer que los
partidarios de Hernandez se
dividen entre los dos finalis-
tas. En cuanto a los votantes
de Gutiérrez, no hay la mas
minima probabilidad de que
voten por Petro, puestoda la
camparia de miedo contra el
candidato del Pacto Histori-
cosurtiria efectoyla gran ma-
yoria votarian contra él, asi
no les entusiasme Fajardo.

El resultado seria la victo-
ria de Fajardo con el 55,5%
de los votos (11,1 millones)
frente al 38,5% de Petro (7,7
millones), diferencia que
solo podria remontar Petro
atrayendoal 30% de los parti-
darios de Gutiérrez, lo que
parece imposible.

Este analisis muestra que
laafirmacion de Galan es cier-
ta, lo mismo que su conclu-
sion “Si usted quiere asegu-
rar el triunfo de Petro, vote
por Federico”.

Consultor privado.

Ucrania, la Guerra de las monedas. (II)

nacuerdo paraco-

merciar en rupias

y rublos ha sido

anunciado por el
Ministro indio de finanzas y
el Banco de Reserva de In-
dia, segun lo anuncié A.
Sakthivel presidente de la
Federacion de organizacio-
nes exportadoras indias,
como mecanismo para des-
bloquear el comercio bilate-
ral. Dicho mecanismo per-
mitiriaalos exportadoresin-
dios eludir las limitaciones
impuestas por Occidente a
los mecanismos de pagos de
Rusia, pues durante el con-
flicto India ha comprado a
Rusia 13 millones de barriles
de petréleo, mientras en
todo el aiio 2021 le compro
16 millones.

El gobierno indio planea
permitir a cinco bancos na-
cionalizados vincularse a
este mecanismo comercial y
para ello realiza consultas
entre el Banco Central y el
Ministerio de Finanzas. A jui-

cio de Sakthivel, las sancio-
nes internacionales a Rusia
permitirian a los exportado-
resindios expandir sus nego-
cios en el mercado ruso, es-
pecialmente en bienes agri-
colas y medicamentos. In-
dia compraba cereales a
Ucrania y Rusia, pero el blo-
queo que las tropas rusas
han establecido en puertos
ucranianos ha dejado a In-
dia dependiendo de las ex-
portaciones del grano ruso.

Estados Unidos es el ma-
yor socio comercial de In-
dia, al cual exporté en 2021
US$71billones e importo des-
dealli US$41billones, en tan-
to que a Rusia las exportacio-
nes son US$3,3 billones
(principalmente farmacéuti-
cos, té y café); en tanto que
las importaciones alcanzan
US$6,9 (aparatos de defen-
sa, recursos minerales, ferti-
lizantes, metales y piedras
preciosas). El comercio en-
tre Rusia e India representa
solo el 1,5% del comercio ex-
terior indio y US$500 millo-
nes que adeuda Rusia a ex-
portadores indios han que-
dadobloqueados por las san-
ciones.

Rusia esta vendiendo el
petroleo de los Urales con
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El comercio entre
Rusia e India repre-
senta solo el 1,5% del
comercio exterior
indio y US$500
millones que
adeuda Rusia a
exportadores indios
han quedado
bloqueados”.

descuentosdel 50% y propo-
ne un mecanismo de pago
entre rublo yrupia. Ello afec-
taria el papel quelos dos par-
tidos estadounidenses con-
ceden a India como aliado
en la contencion a China, da-
dos los conflictos histéricos
que han tenidolos dos gigan-
tes asiaticos, aunque China
ha moderado el discurso
contra India desde el inicio
del conflicto.

Trasla exclusion del siste-
ma Swift, Rusia explora al-

ternativas con India inclu-
yendo el Unified Payments
Interface (UPI) con el Faster
Payments System (FPS) del
Banco de Rusia para el co-
mercio transfronterizo. Di-
mitry A. Solodov vocero de
la Embajada rusa en Nueva
Delhi ha propuesto a sus
contrapartes indias conec-
tarse al sistema del Banco de
Rusia para facilitar los inter-
cambios y aceptan la tarjeta
india RuPay y MIR Cards (tar-
jeta rusa para pagos inter-
nos), sistemas digitales para
pagos de bajo monto.

El maximo asesor econo-
mico del gobierno Biden ad-
virtié a India de consecuen-
cias graves si se alineaba en
el apoyo a Rusia en la vispe-
ra de la votacion de suspen-
sion de Rusia en la Comision
de Derechos Humanos de la
ONU, en la cual India se abs-
tuvo.

En contraprestacion EE.
UU., que mantiene unacuer-
do atémico con India, ofre-
ci6 aumentar la ayuda mili-
tar para reducir la depen-
dencia india del equipo
ruso, que suelellegar conre-
trasoy caro.

Profesor universidades: Naclonal,
Externado y Magdalena.

Nueva etapa de
compromiso

FE

Dario Werthein

uienes hoy dirigimos Vrio Corp tenemos

una férrea tradicion: cada vez que toma-

mos control operativo de una empresa,

visitamos a la mayoria de los funciona-
rios y enipleados, a nuestros clientes, a la compe-
tencia, arepresentantes de la sociedad civil relacio-
nados con nuestro negocioy, en general, alosacto-
res de la industria.

Asilo estamos haciendo con nuestra nueva com-
paiiia Vrio, empresa americana lider en entreteni-
miento en América Latina, mas conocida por sus
marcas, DirecTV, DirecTV GOy SKY (Brasil) ylos ca-
nales deportivos Torneos y Competencias y Win
Sports.

Visitamos a muchos de sus casi 9.000 emplea-
dos enlaregion (y otros tantos colaboradores indi-
rectos) para entender cémo podemos mejorar la
experiencia de nuestros espectadores, que supe-
ran los 40 millones en la regioén en mas de 10 millo-
nes de hogares.

Para enriquecer las conversaciones también nos
acercamos a los gobiernos de los paises donde ope-
ramos. En ese contexto, el presidente Ivan Duque
tuvo la cortesia de recibirme en una reunion de tra-
bajocon suministra delas TIC, Carmen Ligia Valde-
rrama; el ministro del Deporte, Guillermo Herrera,
y otros funcionarios de alto rango.

Recalcamos la importancia del trabajo conjunto
entre el sector priblico (regulandoy protegiendo el
interés delos consumidores)y el sector privado (fa-
cilitando el acceso y ofreciendo los mejores servi-
cios a los espectadores). Coincidimos en la impor-
tancia de unir esfuerzos para mejorar la conectivi-
dad de la poblacion, especialmente de quienes vi-
ven en las regiones de mas dificil acceso.

EnVrionos consideramos mas que una empresa
de entretenimiento, una plataforma valiosa para
movilizar informacién y conocimiento, insumos
esenciales con los que deseamos contribuir a for-
mar las habilidades digitales que nuestros pueblos
necesitan para competir en la economia moderna.
La educacion es la herramienta por excelencia
para este proposito, y por esto, nuestro programa
Escuela+ sera ampliado en 2022. En Colombia hoy
conectamos amas de 2.800 escuelas, beneficiando
a cerca de 3.200 docentes y a mas de un millén de
estudiantes. Nuestro objetivo es que el programa
crezca un 50% este ano.

Vamos a incluir nuevos socies, como los gobier-
nos nacionales de los paises donde operamos y los

. organismos multilaterales. Con ellos estamos enfo-

cados en ampliarlos contenidos educativos del pro-
grama, incluyendo en lugar prominente la forma-
cién de habilidades digitales. De esa manera, llega-
remos a mas escuelas y a mas personas en las regio-
nes masrermotas y necesitadas de conectividad. De
igual forma, trabajamos paramejorar en todosenti-
do: programacion, tecniologia y productos que ofre-
cemos para llegar con mejor calidad y cantidad de
serviciosa cada unade las casas que nos eligen alre-
dedor de América Latina.

Hay mucho por delante. Y vamos a hacer nues-
tra parte. En Vrio trabajamos para proponer las so-
luciones que un futuro dominado por el cambio
nos exige.

Presidente de VRIO CORP.
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